
Liiketoiminnan suunnittelu ja perustaminen

Onnittelut! Olet kehittänyt erinomaisen kestävän liikeidean. Se ei
ole helppo tehtävä, mutta erittäin tärkeä ensimmäinen askel kohti
menestyvää liiketoimintaa. Tässä osassa haluamme muistuttaa
sinua siitä, että liiketoiminnan kehittäminen ei lopu ideaan.
Seuraavat askeleesi ovat siis liiketoimintasuunnitelman laatiminen
ja liiketoiminnan käynnistäminen. On olemassa monia hyviä
resursseja, jotka opastavat sinua liiketoiminnan kehittämisessä -
tässä muutamia vinkkejä seuraavia vaiheita varten. Pidä aina
mielessä kestävä kehitys!

HARKITSE SEURAAVIA
VAIHEITA
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Tee ja validoi markkinatutkimus

Luo liiketoimintasuunnitelma

Tarkastele ja kirjaa ylös  mahdollisia juridisia
kysymyksiä

Mieti rahoitusta ja rahoitusmahdollisuuksia

Aloita tuotekehitys

Luo brändi ja identiteetti

Rakenna toimittajakumppanuudet

Toteuta myyntiä ja markkinointia

Käynnistä liiketoiminta ja seuraa sen edistymistä

Muista raportoida kestävä kehitys ja sen vaikutukset



VAIHE KUVAUS

1

Tee ja validoi markkinatutkimus
Suorita perusteellinen markkinatutkimus, jotta voit varmistaa kestävän tuotteesi tai palvelusi

kysynnän. Kerää palautetta potentiaalisilta asiakkailta, arvioi kilpailijoita ja varmista, että markkinat
ovat kannattavat.

2
Luo liiketoimintasuunnitelma

Luo kattava liiketoimintasuunnitelma, jossa hahmotellaan liiketoimintamalli, kohderyhmä,
arvolupaus, tulovirrat, markkinointistrategia ja rahoitusennusteet.

3
Tarkastele ja kirjaa ylös mahdollisia juridisia kysymyksiä

Valitse yrityksellesi sopiva oikeudellinen rakenne (esim. yksityisyritys, osakeyhtiö, yhtiö) ja tee
kaikki tarvittavat rekisteröinnit, lisenssit ja luvat, joita lainkäyttöalueesi edellyttää.

4
Mieti rahoitusta ja rahoitusmahdollisuuksia

Määritä, kuinka paljon pääomaa tarvitset yrityksesi käynnistämiseen. Tutki rahoitusvaihtoehtoja,
kuten henkilökohtaisia säästöjä, lainoja, avustuksia, enkelisijoittajia, riskipääomaa tai

joukkorahoitusta.

5
Aloita tuotekehitys

Kehitä kestävä tuote tai palvelu ja varmista, että se täyttää korkeatasoiset standardit ja vastaa
ympäristö- ja sosiaalisia tavoitteitasi.

6
Luo brändi ja identiteetti

Luo vahva brändi-identiteetti, mukaan lukien mieleenpainuva nimi, logo ja visuaaliset elementit,
jotka heijastavat kestäviä arvojasi ja vastaavat kohderyhmääsi.

7
Rakenna toimittajakumppanuudet

Tunnista ja solmi suhteet tavarantoimittajiin, jotka jakavat sitoutumisesi kestävään kehitykseen.
Varmista, että toimitusketjusi on linjassa ympäristöystävällisten tavoitteidesi kanssa.

8
Toteuta myyntiä ja markkinointia

Kehitä kattava markkinointistrategia, joka sisältää sekä verkko- että offline-taktiikoita kestävän
liiketoimintasi edistämiseksi. Hyödynnä sisältömarkkinointia, sosiaalisen median kampanjoita,

vaikuttajayhteistyötä ja paljon muuta.

9

Käynnistä liiketoiminta ja seuraa sen edistymistä
Toteuta menestyksekäs lanseeraustapahtuma tai -kampanja, jonka tarkoituksena on esitellä
kestävä liiketoimintasi markkinoille. Seuraa jatkuvasti liiketoimintasi tuloksellisuutta, kerää

asiakaspalautetta ja mukauta strategioita tarpeen mukaan.

10

Muista raportoida kestävä kehitys ja sen vaikutukset
Kun toiminta on käynnistetty, mittaa säännöllisesti yrityksesi ympäristö- ja sosiaalisia vaikutuksia

ja raportoi niistä. Avoimuus kestävyyspyrkimyksistäsi voi lisätä brändisi uskottavuutta ja
houkutella tietoisia kuluttajia.


