MACINA PIEMERS
PARAUGS

IZPETI

1. Veidojiet parus: intervetajs un intervejamais, kurs uznemas potenciala
klienta lomu. Pavadiet dazas mindtes, méginot iejusties klienta loma.

2. Potenciala klienta lomas télotajs panem savu maku, un intervétajs sak to
apspriest, uzdodot jautajumus (piemeéram, "Vai jus lietojat citu maku, kad
celojat?"; "Ko JUs no macina visbiezak iznemat?").
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3. Péc tam jus mainaties lomam un izspélgjat visu atkartoti.

DEFINE

Kad esi sapratis klienta vértéjumu par savu maku, pieraksti secinajumus.
1. Vispirms apkopo visus savus atklajumus (vajadzibas, trakumus, vélmes utt.).

2. Visbeidzot formulé nosléguma secinajumu. Secinajuma struktUras piemers:
"Manam klientam ir nepiecieSams veids ka ... [kas lietotajam ir nepiecieSams?]
.. Tada veida tas vinam radis ... [radita ietekme/emocijas] ... [jo] ... [pamatojums
kadel]."
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ATTISTI IDEJU

1. Visi izdoma dazus piemerus par to, ka varétu izskatities jaunais macins, tie
var buat fiziski vai digitali pieméri. Vispirms isu bridi katrs pardoma idejas
individuali, péc tam visi apmainas ar idejam ar citiem un tadejadi papildina
savas idejas.
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PROTOTIPE UN TESTE

1. Mé&gini izveidot savas idejas prototipu. Prototipam nav jabdt lidz galam
izstradatam un perfektam, galvenais, lai top skaidra ideja.

2. Paradi savu prototipu kadam, kur$S nebija iesaistits izstrades procesa.
Novero un klausies, ko vini saka par Tavu ideju. Ir svarigi, lai Tu neko
nepaskaidrotu.
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3. Parasti nakamaja soll Tu izmantotu atsauksmes, lai optimizétu savu ideju
un prototipu. Tomer, lai izprastu procesu, Saja reizé vari izlaist so soli.
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